
 

 

 

 

バイヤー等に商品の特徴やアピールポイントを明確に伝える「商談スキル」の向上を目

的に「FCP展示会・商談会シート」の書き方、ポイント、活用方法を学び、商談能力向

上を目指す研修会を開催します。 

「手短に自社PRしたい」「商品への思いを形にしたい」「商品ターゲットを明確にした

い」などの思いをお持ちの事業者の皆様、ご参加ください。 

        平成２８年１２月6日（火） １０：００～１６：００ 

        サンドーム福井 管理会議棟 １０４研修室 

 

（生鮮品の販路拡大に関心のある、6次化に取り組む）農林漁業者 

食品製造業者、関係機関等 約60名 

 

(株)京王百貨店 食品部 マネージャー 野口喜弘 氏 

ｆａｉｔｈ          上田 順子 氏（商業広告料理写真家） 

 

 

 

 

  

 

         ①研 修 会：展示会・商談会シートの活用で商談スキル向上 

         ②実践研修：モデル商品を使ったシート作成 

         筆記用具、デジタルカメラ、データをパソコンに取り込むケーブル 

         （撮影してみたい生鮮品、加工品があればお持ちください） 

参加無料 

応募者多数の場合は、先着順とさせていただきます 

1月３１日に第2回 研修（個別相談会）を開催予定です。 

第２回 研修は、本研修参加者のみに案内します。 

 

 

商談のスキルアップを目指す事業者の方へ！ 

商談は最初5分で決まる!成功の秘訣教えます
第１回 FCP展示会・商談会シート活用研修 

申込・問合せ先 

福井県農林水産部食料産業振興課６次産業化グループ  角内・橋本 

TEL  ０７７６-２０-０４２３  FAX ０７７６－２０－０６４９ 

内  容 

その他 

講  師 

参 集 者 

申込締切 
１１月２２日 

持 ち 物 

日時・場所 

 
(株)京王百貨店  
食品部 マネージャー 野口喜弘氏 
 １９６９年 東京都生まれ 
東京水産大学 水産学部卒 
株式会社西友、ミニストップ株式会社を経て、現職 
販売・バイヤー・商品開発・品質管理の業務を経験。 
【美味しい食品】を【ヒット商品】に変化させることが天職です。 

 
ｆａｉｔｈ 上田順子氏 
 
福井県鯖江市在住 
大阪で山岸哲夫氏（山岸スタジオ）に師事、 
1998年福井に戻り独立 
様々なジャンルの料理、スイーツ、食材等をバランス良
く、立体感が表現できるよう撮影しています。 



 

 

商談は最初5分で決まる!成功の秘訣教えます 
第１回 FCP展示会・商談会シート活用研修 

参加申込書 

 

 

ＦＣＰ展示会・商談シートとは？ 
 

 

 

 

 

 

 

（フリガナ） 

貴社名 

 

 

ご住所 

〒 

 

電話及び FAX 

TEL 

FAX 

データ送受信が可能な 

E-mailアドレス 

 

ご参加者氏名 

 

 

FCP展示会・商談会シートを 

作りたい商品分野 
生鮮品 ・ 加工品 ・ 生鮮加工両方 

 

ＦＡＸもしくは E-mailにて福井県農林水産部食料産業振興課あて申込みください 

 FAX：０７７６－２０－０６４９ 

 E-mail：shokusan@pref.fukui.lg.jp 
申込締切：１１月２２日（火） 申込み多数の場合は、先着順とさせていただきます。 

 

○出展者とバイヤーにとって最低限必要な情報を整理したシート。 

○本シートを活用することで商談を効率的に進めることができます。 

○各種展示会や商談会等で広く使用され始めています。 

○加工品だけでなく、一次産品も対応しています。 

○『バイヤーのための福食市』の申込書を兼ねる。 

 「FCP展示会・商談会シート作成のてびき」 

http://www.food-communication-project.jp/pdf/h27_result_04.pdf 

  「バイヤーのための福食市」（ふくい産業支援Ｃ） 

http://buyer.fisc.jp/ 

 

 

mailto:shokusan@pref.fukui.lg.jp

